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Queé es MECA

Es una formacion especializada para comprender cémo se
evaluan, financian, contratan y acceden al mercado las terapias y
tecnologias sanitarias. El titulo estda compuesto por tres
microcredenciales, estas siendo: evaluacion, contratacion y acceso
al mercado sanitario.
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Evaluacion de Contratacion Acceso al
Tecnologias Publica Mercado
Sanitarias. Sanitaria. Sanitario.

Tres microcredenciales que, en conjunto, te permiten obtener
el Titulo Experto Universitario.

Quiénes somos

MECA es el fruto de la estrecha colaboraciéon entre Fundacién
SEDISA, La Universidad Europea de Madrid y Lentisco Group; tres
instituciones lideres en sus respectivos ambitos. Esta union vy
simbiosis entre las vocaciones académica, empresarial e
institucional asegura una perspectiva poliédrica y enriquecedora,
combinando y generando nuevos conocimientos especializados.
Esta sinergia permite obtener como resultado una formacion
realmente transformmadora que capacite a los participantes para
enfrentar los desafios emergentes en el ambito sanitario.



Desarrollo microcredenciales

Los objetivos del programa son dotar a los alumnos de
herramientas metodoldgicas y estratégicas para
defender el valor de las innovaciones en salud ante
pagadores y agencias evaluadoras. Se busca que los
participantes desarrollen habilidades practicas en la
preparacion de evidencia, adaptandose al nuevo marco
europeo de Evaluaciéon Clinica Conjunta (JCA) y al
sistema nacional del Real Decreto 415/2026.

Temario de la microcredencial.
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MICROCREDENCIAL EN
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TECNOLOGIAS SANITARIAS.

Fundamentos de la Economia de la Salud y aplicacion practica

en el Ambito clinico.

Historia de la evaluacién econdmica en el mercado sanitario

espanol.

Medicion directa e indirecta. Criterios para la metrizacion.

Experiencias, datos y métodos de analisis y metaanalisis.

Importancia de la evaluacion de la efectividad de terapias y

tecnologias sanitarias para el Sistema.

Evaluacion econdmica en el mercado farmacéutico.

Evaluacion econémica en el mercado de la tecnologia sanitaria.

Resultados desde la 6ptica de las instituciones: la busqueda de

la eficiencia en |la gestion del gasto publico.

El modelo de evaluacion del RD 415/2026 y su aplicacion al

modelo sanitario espanol. (Reenfocado para evitar solapamientos

con el moédulo de Acceso).

Cadena de valor y toma de decisiones informadas. El Modelo

EBIV (Evaluacion basada en la cadena de valor).



Desarrollo microcredenciales LL

Este microcredencial ha sido desarrollado para la G
obtencion de las habilidades y los conocimientos
practicos necesarios para la correcta aplicacion de la
normativa de contratacion publica, en atencidén a las MICROCREDENCIAL EN
peculiaridades que lo hacen unico. PUBLICA

SANITARIA.

Temario de la microcredencial.
El sistema sanitario como entorno de decision.
El expediente de contratacion.
Procedimientos de contratacion sanitaria.
Adjudicacion y control. Susana.
Ejecucion del contrato y control del adjudicatario.
Productos sanitarios y contratacion publica.
Medicamentos y contratacion publica.
Compra basada en valor.
Gobernanzay futuro de la compra sanitaria.

Responsabilidad de los gestores en la compra publica.



Desarrollo microcredenciales

Los objetivos del programa de Acceso al Mercado
Sanitario son desarrollar competencias para
superar barreras regulatorias y econdémicas, y
disenar estrategias que faciliten la aprobacion y
adopcion de nuevas terapias y tecnologias por
el SNS, asegurando un acceso rapido y equitativo
a tratamientos innovadores para los pacientes.

Temario de la microcredencial.
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MICROCREDENGIAL EN
AL MERCADO
SANITARIO.

El acceso al mercado como factor clave en la gestion de la

innovacion. Una vision de conjunto.

Claves en el acceso al mercado de tecnologia sanitaria.

Acceso al mercado de productos farmacéuticos desde la

perspectiva de la industria.

Acceso al mercado de productos farmacéuticos desde la

perspectiva de las organizaciones sanitarias.

El sector farmacéutico y sus relaciones con el SNS: financiacion,

fijacion de precios y adquisicion de farmacos.

La toma de decisiones de financiacion: el analisis de decision

multicriterio en el acceso al mercado de terapias y tecnologias

sanitarias.

El papel de los pacientes en el acceso al mercado de terapias y

tecnologias sanitarias.

Configuracion de los equipos de acceso al mercado por las

empresas del sector.

Acceso al mercado de las tecnologias y terapias innovadoras de

alto impacto presupuestario (TAIP y MAIP).

La colaboracion publico-privada y el partenariado.

Inteligencia Artificial (IA) para la mejora del acceso. El Modelo

EBIV.



Claustro
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Nuestro claustro esta formado por
docentes con un perfil de
excelencia en el que se conjuga un
alto grado de conocimiento, con
una amplia experiencia
profesional en la industria y la
gestion sanitarias, con un enfoque
muy especializado, solvente y
con alto componente aplicativo.

Dirigido a

MECA es Ila formacion adecuada para
profesionales del sector que deseen adquirir
nuevas habilidades y capacidades, desde un
punto de vista integral, en condiciones de
fortalecer su capacidad de impacto en areas
clave como:

* Gestion y Contratacion: perfiles de comprasy
gestion sanitaria (publica y privada).

* Industria y Tecnologia: estrategas y comerciales
del sector farma y salud (KAM, MSL, Product
Managers).

* Market Access: expertos en acceso al mercadoy
economia de la salud.

e Clinica e Investigacion: farmacéuticos,
investigadores y perfiles técnicos especializados.




T |MECA

Modalidad

375 horas
academicas

» Modalidad semipresencial, que
incluye nuestro campus virtual,
complementado con
masterclass en vivo y en
streaming.

e Interaccion con profesoresy
tutores.

e Titulacion otorgada por la
Universidad Europea,
Fundacion Sedisa y Lentisco.

e

El itinerario académico de MECA se
recorre en modalidad
semipresencial.

Los alumnos participaran de forma
online en las actividades formativas
Mas relevantes que se desarrollan en
el programa.

También habra masterclass
presenciales que reforzaran
conocimientos y permitira ser un
punto de encuentro adecuado para
interactuar y debatir con los lideres
de referencia en el ambito sanitario.
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